0 SCRIPT DE

42 passos



1. ATENCAO - ABERTURA

(grande promessa, prova, historia, colocar
uma questao, interrupcao de padrao)



1. ATENGAO - ABERTURA
(GRANDE PROMESSA, PROVA, HISTORIA, COLOGAR UMA
QUESTAOQ, INTERRUPGAQO DE PADRAQ)

PROMESSA: VEJA COMO VOCE PODE PERDER 4,5 QUILOS
EM 10 DIAS COMENDO APENAS BOLO DE CHOCOLATE ...



1. ATENGAO - ABERTURA
(GRANDE PROMESSA, PROVA, HISTORIA, COLOCAR UMA
QUESTAQ, INTERRUPGAO DE PADRAQ)

PROVA: AQUI ESTA UMA CAPTURA DE TELA DA NOSSA CONTA DO
FACEBOOK. COMO VOCE PODE VER, GERAMOS MAIS DE 250 LEADS...



1. ATENGAO - ABERTURA
(GRANDE PROMESSA, PROVA, HISTORIA, COLOCAR UMA
QUESTAQ, INTERRUPGAO DE PADRAQ)

COM APENAS R$% 2,07...



1. ATENGAD - ABERTURA
(GRANDE PROMESSA, PROVA, HISTORIA, COLOCAR UMA
QUESTAO, INTERRUPGAO DE PADRAO)

SO PARA FICAR CLARO, ISSO NAO E R$ 2,07 POR LEAD ... ESTEE O
VALOR TOTAL QUE GASTAMOS PARA GERAR 250 LEADS, E AGORA VOU
MOSTRAR COMO FIZEMOS ISSO ...



1. ATENGAO - ABERTURA
(GRANDE PROMESSA, PROVA, HISTORIA, COLOGAR UMA
QUESTAQ, INTERRUPGAO DE PADRAO)

HISTORIA: EU ME LEMBRO COMO SE FOSSE ONTEM. ERA UMA NOITE DE
DOMINGO E EU TINHA ACABADO DE COLOCAR MEUS FILHOS NA CAMA



1. ATENGAO - ABERTURA
(GRANDE PROMESSA, PROVA, HISTORIA, COLOCAR UMA
QUESTAOQ, INTERRUPGAQO DE PADRAQ)

HISTORIA: QUANDO O TELEFONE TOCOU. QUANDO ATENDI, FIQUEI SURPRESO
AO OUVIR A VOZ DO MEU CONTADOR DO OUTRO LADO DA LINHA...



1. ATENGAO - ABERTURA
(GRANDE PROMESSA, PROVA, HISTORIA, COLOCAR UMA
QUESTAO, INTERRUPGAO DE PADRAQ)

PERGUNTA: VOCE JA SE PERGUNTOU POR QUE ALGUMAS PESSOAS PODEM
COMER O QUE QUEREM E NUNCA GANHAM 1 QUILO, E OUTRAS...



1. ATENGAO - ABERTURA
(GRANDE PROMESSA, PROVA, HISTORIA, COLOCAR UMA
QUESTAQ, INTERRUPGAO DE PADRAQ)

PESSOAS (COMO VOCE E EU) ENGORDAM SO DE OLHAR PARA A COMIDA? (NOTA: TENHA
CUIDADO COM ESTE EXEMPLO. CERTIFIQUE-SE DE SABER A RESPOSTA A QUALQUER...



1. ATENGAO - ABERTURA
(GRANDE PROMESSA, PROVA, HISTORIA, COLOGAR UMA
QUESTAQ, INTERRUPGAO DE PADRAO)

PERGUNTA QUE FIZER E DE QUE VOCE ESTA FAZENDO UMA PERGUNTA
QUE O SEU PUBLICO JA FAZ A ELE MESMO...



1. ATENGAD - ABERTURA
(GRANDE PROMESSA, PROVA, HISTORIA, COLOCAR UMA
QUESTAO, INTERRUPGAO DE PADRAO)

PADRAO-INTERROMPIDO: ESTA E UMA MASCARA DE CABECA DE
UNICORNIO, E NOS PROXIMOS 2 MINUTOS VOU MOSTRAR PORQUE ESTE



1. ATENGAO - ABERTURA
(GRANDE PROMESSA, PROVA, HISTORIA, COLOGAR UMA
QUESTAOQ, INTERRUPGAQO DE PADRAQ)

"BRINQUEDO" RIDICULO E A CHAVE PARA
AUMENTAR SUAS VENDAS...



2. INDENTIFICAR 0 PROBLEMA

(Estabeleca completamente o
problema, apresente o heroi)




2. IDENTIFICAR O PROBLEMA
(ESTABELEGA COMPLETAMENTE O PROBLEMA,
APRESENTE 0 HEROI)

EXEMPLO 1 - SOFTWARE
"VOCE ESTA CANSADO DE POSTAR NO FACEBOOK DIA
APOS DIA COM POUCO OU NENHUM RESULTADO?"



2. IDENTIFICAR O PROBLEMA
(ESTABELEGA COMPLETAMENTE O PROBLEMA,
APRESENTE 0 HEROI)

EXEMPLO 2 - LIVRO DE PERDA DE PESO/CURSO
"VOCE JA EXPERIMENTOU TODAS AS DIETAS SOB O SOL,
MAS O PESO SEMPRE PARECE VOLTAR?"



3 AGRAVE 0 PROBLEMA

eeeeeeeee plos, demonstracao, historia, etc)



3. AGRAVE O PROBLEMA
(FATOS, EXEMPLOS, DEMONSTRAGAQ, HISTORIA, ETC)

EXEMPLO 1- SOFTWARE
"A ma noticia é que vocé nao esta sozinho. De acordo com
os proprios dados do Facebook, menos de 1% da sua base
de fas vera suas postagens...



3. AGRAVE O PROBLEMA
(FATOS, EXEMPLOS, DEMONSTRAGAQ, HISTORIA, ETC)

EXEMPLO 1- SOFTWARE
ENTAO NAO E SUA IMAGINACAO ... TODO ESSE TRABALHO
REALMENTE FOI PARA NADA."



3. AGRAVE O PROBLEMA
(FATOS, EXEMPLOS, DEMONSTRAGAQ, HISTORIA, ETC)

EXEMPLO 2 - LIVRO DE PERDA DE PESO / CURSO
“VOCE PROVAVELMENTE SABE QUE NUMA RODA DE
AMIGOS, AO TENTAREM LEMBRAR DO SEU NOME...



3. AGRAVE O PROBLEMA
(FATOS, EXEMPLOS, DEMONSTRAGAQ, HISTORIA, ETC)

SEMPRE USAM A EXPRESSAO “AQUELA GORDINHA"” COMO UM
PONTO DE REFERENCIA A PROVA DE FALHAS PARA SABEREM
DE QUEM ESTAO FALANDO...



3. AGRAVE O PROBLEMA
(FATOS, EXEMPLOS, DEMONSTRAGAQ, HISTORIA, ETC)

UM DIA, OUVI ISSO DE AMIGOS NUMA MESA DE BAR QUE NAO
SABIAM QUE EU ESTAVA NA MESA LOGO AO LADO...”



4. APRESENTACAQ DA SOLUCAD

(Apresente seu produto)



4. APRESENTAGAO DA SOLUGAO
(APRESENTE SEU PRODUTO)

EXEMPLO 1- SOFTWARE
E POR ISSO QUE EU DESENVOLVI A MINHA PROPRIA
'FERRAMENTA DE ESPIONAGEM' DO FACEBOOK QUE DIZ



4. APRESENTAGAO DA SOLUGAO
(APRESENTE SEU PRODUTO)

EXEMPLO 1- SOFTWARE
EXATAMENTE O QUE VOCE PRECISA POSTAR E QUANDO.
CHAMA-SE SPYMASTER 5000 ... ”



4. APRESENTAGAO DA SOLUGAO
(APRESENTE SEU PRODUTO)

EXEMPLO 2 - LIVRO DE PERDA DE PESO / CURSO
"E E POR ISSO QUE CRIEI UMA DIETA QUE ME PERMITE PERDER
PESO ENQUANTO...



4. APRESENTAGAO DA SOLUGAO
(APRESENTE SEU PRODUTO)

EXEMPLO 2 - LIVRO DE PERDA DE PESO / CURSO
COMO BOLO DE CHOCOLATE! CHAMA-SE DIETA DO BOLO DE
CHOCOLATE ..."



< & ESTABELEQA AUTORIDADE

(quem é e por que alguem dev



0. ESTABELEGA AUTORIDADE
(QUEM E VOCE E POR QUE ALGUEM DEVERIA OUVI-LO?)

EXEMPLO 1- SOFTWARE
“OLA, SOU THIAGO FINCH E, NOS ULTIMOS 36 MESES, GASTEI
BEM MAIS DE $ 6 MILHOES...



9. ESTABELEGA AUTORIDADE
(QUEM E VOCE E POR QUE ALGUEM DEVERIA OUVI-LO?)

EXEMPLO 1- SOFTWARE

DO MEU PROPRIO DINHEIRO EM TESTES DE MARKETING ..."



9. ESTABELEGA AUTORIDADE
(QUEM E VOCE E POR QUE ALGUEM DEVERIA OUVI-LO?)

EXEMPLO 2 - LIVRO DE PERDA DE PESO / CURSO
“MEU NOME E PAM, E EU COSTUMAVA LUTAR COM MEU PESO
[IMOSTRAR ANTES DA FOTO]...



9. ESTABELEGA AUTORIDADE
(QUEM E VOCE E POR QUE ALGUEM DEVERIA OUVI-LO?)

EXEMPLO 2 - LIVRO DE PERDA DE PESO / CURSO
MAS AGORA OLHE COMO ESTOU MAGRA GRACAS A DIETA DO
BOLO DE CHOCOLATE ...”



6. LIGANDO A MODESTIA

(Vocé nao quer parecer intocavel ou inalcancavel.
Mostre ser de carne e 0sso)



6. LIGANDO A MODESTIA
(VOCE NAO QUER PARECER INTOCAVEL OU INALCANGAVEL. MOSTRE
SER DE CARNE E 0SSO0)

EXEMPLO 1
EU NEM SEMPRE FUI UM GENIO DAS VENDAS ONLINE, COMO
DIZEM... NA REALIDADE, LONGE DISSO...



6. LIGANDO A MODESTIA
(VOCE NAO QUER PARECER INTOCAVEL OU INALCANGAVEL. MOSTRE
SER DE CARNE E 0SSO0)

EXEMPLO 2 - LIVRO DE PERDA DE PESO / CURSO
SABE O QUE E ENGRACADO? EU SEMPRE RECEBO
COMENTARIOS COMO, “VOCE, PROVAVELMENTE SEMPRE FOI
UMA FALSA MAGRA...



6. LIGANDO A MODESTIA
(VOCE NAO QUER PARECER INTOCAVEL OU INALCANGAVEL. MOSTRE
SER DE CARNE E 0SSO0)

EXEMPLO 2 - LIVRO DE PERDA DE PESO / CURSO
SEMPRE TEVE FACILIDADE PARA EMAGRECER OU PAGOU POR
PROCEDIMENTOS CAROS”, ENQUANTO, NA VERDADE...



I. CONTE A HISTDRIA POR TRAS

(Como a grande solucao? Come
plp adelo)



~7.CONTE A HISTORIA POR TRAS
(COMO VOCE CHEGOU A GRANDE SOLUGAQ? COMECE PELO
PESADELO)

EXEMPLO
DEPOIS DE LANCAR MEU PRIMEIRO PRODUTO DIGITAL, PERCEBI
QUE AS PROFISSOES "TRADICIONAIS" ESTAO LONGE DE TER O
POTENCIAL DE LUCRO QUE E POSSIVEL SE TER NA INTERNET..



~7.CONTE A HISTORIA POR TRAS
(COMO VOCE CHEGOU A GRANDE SOLUGAQ? COMECE PELO
PESADELO)

EXEMPLO
TUDO ISSO GRAGCAS AOS RESULTADOS QUE CONSEGUI ONLINE.






8. TUDO PODE PIORAR

EXEMPLO
"HONESTAMENTE, EU ESTAVA NO PONTO MAIS BAIXO DA MINHA
VIDA, ASSIM EU ACHAVA, POREM, ISSO ME TROUXE ATE ONDE
ESTOU HOJE: (SUCESSO ATUAL)...



8. TUDO PODE PIORAR

EXEMPLO

ISSO E ALGO QUE EU APOSTO QUE VOCE TAMBEM QUER TER...

AINDA, ALGO PRECISOU ACONTECER -- ALGO VERGONHOSO E
PROFUNDO -- PARA REALMENTE ME FAZER...



8. TUDO PODE PIORAR

EXEMPLO
TOMAR UMA ATITUDE E SAIR DE (ANTES DO SUCESSO) PARA
(DEPOIS DO SUCESSO)..."



9. TUDO PODE PIORAR AINDA MAIS



9. TUDO PODE PIORAR AINDA MAIS

EXEMPLO
"EU E AS MENINAS RESOLVEMOS FAZER UM COISA MALUCA:
(INSIRA A COISA MALUCA AQUI)! E, ENTAO, EU FIZ: EU REALMENTE
ROUBEI ALGUNS BISCOITOS DA LOJA, ESCONDENDO ELES...



9. TUDO PODE PIORAR AINDA MAIS

EXEMPLO
DENTRO DA MINHA JAQUETA EXTRA-GRANDE (POR CAUSA DA
MINHA BARRIGA)... EU ME SENTI FORA DO CONTROLE, COMO SE EU
TIVESSE CAVANDO MINHA PROPRIA COVA COM UMA COLHER..."






10. 0 GRANDE BASTA

EXEMPLO
"EU FIZ UMA PROMESSA PARA MIM MESMO:"EU NUNCA MAIS VOU
AGIR OU ME SENTIR DESSA FORMA NOVAMENTE... E EU VOU
SOLUCIONAR ESTE (PROBLEMA) OU VOU MORRER TENTANDO!"



11. O TREINO SILENCIQSO
DO SAMURAI



11. 0 TREINO SILENCIOSO DO SAMURAI

EXEMPLO
"EU PROMETI QUE IRIA SER A PRIMEIRA PESSOA NA MINHA FAMILIA A
DEIXAR DE VIVER NA PERIFERIA DA CIDADE E MUDAR PARA O
CENTRO PARA ESTUDAR (TOPICO)...



11. 0 TREINO SILENCIOSO DO SAMURAI

EXEMPLO
E ESTAR PERTO DOS MELHORES...EU ACABEI FORMULANDO UM
METODO PASSO-A-PASSO QUE ENSINA EXATAMENTE O QUE EU FIZ
PARA ATINGIR SUCESSO MASSIVO EM (TOPICO)..."



12. A DESCOBERTA NADA "0BVIA"



12. A DESCOBERTA NADA "0BVIA"

EXEMPLO
"A TRISTE VERDADE E QUE ELES TEM MENTIDO PRA VOCE POR ANOS
A FIO QUANDO TRATAMOS DE (OBJETIVO)...



12. A DESCOBERTA NADA "0BVIA"

EXEMPLO
E ESTAS MENTIRAS SAO A RAZAO PELA QUAL VOCE SE FRUSTROU NO
PASSADO..."



13. LOOP DA GRANDE MENTIRA



13. LOOP DA GRANDE MENTIRA

EXEMPLO
"SABE DE UMA COISA? ISSO NAO E, NEM DE LONGE, VERDADE... SE
VOCE E UMA DAS MILHOES DE PESSOAS QUE FORAM E SAO VITIMAS
DESTA MENTIRA, ENTAO, VOCE...



13. LOOP DA GRANDE MENTIRA

EXEMPLO
PRECISA DECIDIR AGORA A ACEITAR A VERDADE, POR QUE SE VOCE
NAO FIZER ISSO, VOCE IRA (RESULTADOS NEGATIVOS)...



13. LOOP DA GRANDE MENTIRA

EXEMPLO
ESCUTE: ISSO NAO E O QUE EU QUERO PRA VOCE E EU SEI QUE NAO E
O QUE VOCE DESEJA PRA SI PROPRIO...MUITA GENTE ACHA
(MENTIRA) PARA ATINGIR (OBJETIVO)...



13. LOOP DA GRANDE MENTIRA

EXEMPLO
E TALVEZ VOCE SEJA UMA DESSAS PESSOAS, ASSIM COMO EU
TAMBEM ERA (EU TAMBEM ACREDITEI NISSO!), ENTRETANTO"



14. NAO E VOCE QUEM E BURRO



14. NAO E VOCE QUEM E BURRO

EXEMPLO
"E AGORA QUE VOCE SABE DAS VERDADEIRAS RAZOES PORQUE O
SEU (PROBLEMA) NAO E CULPA SUA, VOCE PRECISA PARAR SE SE
CULPAR, COMBINADO?...



14. NAO E VOCE QUEM E BURRO

EXEMPLO
VAMOS SUBSTITUIR ESSA CULPA POR RESPONSABILIDADE DE AGORA
EM DIANTE..."



19. ESSE SEMPRE FOI'O PROBLEMA



15. ESSE SEMPRE FOI O PROBLEMA

EXEMPLO
"SE VOCE REALMENTE QUISER CULPAR ALGO PELO (PROBLEMA),
ENTAO FACA ISSO:CULPE (VILAO). AFINAL, VOCE TEM SIDO
BOMBARDEADO POR ANOS POR...



15. ESSE SEMPRE FOI O PROBLEMA

EXEMPLO
MENTIRAS DIVULGADAS POR ESTES IRRESPONSAVEIS... (VILAO)
DEPENDE DA SUA BOA-VONTADE PARA GANHAR DINHEIRO...



15. ESSE SEMPRE FOI O PROBLEMA

EXEMPLO
TODAS AS INFORMACOES ERRADAS ESPALHADAS PELO (VILAO) SAO
SUFICIENTES PARA CONFUNDIR A PESSOA MAIS INTELIGENTE DO
MUNDO E ELAS



15. ESSE SEMPRE FOI O PROBLEMA

EXEMPLO
TAMBEM ME CONFUNDIRAM POR ANOS...UM ESTUDO FEITO SOBRE
(VILAO) REVELOU QUE (FATOS SOBRE VILAO)..."



16. ESSE SEMPRE FOI'O PROBLEMA



16. ESSE SEMPRE FOI O PROBLEMA

EXEMPLO
"SE VOCE REALMENTE SENTE A VONTADE DE CULPAR ALGO, NAO
CULPE A SI MESMO: COLOQUE TODA A CULPA NO (VILAO). PENSE O
SEGUINTE: POR DECADAS, VOCE TEM...



16. ESSE SEMPRE FOI O PROBLEMA

EXEMPLO
OUVIDO MENTIRAS DO (VILAO) E FALSAS ALEGACOES PARA TE
ENGANAR...



16. ESSE SEMPRE FOI O PROBLEMA

EXEMPLO
E ESTES CARAS ESTAO CONTANDO COM O SEU SOFRIMENTO E
CONFUSAO PARA LUCRAR, ESPERTALHOES! UM ESTUDO FEITO SOBRE
(VILAO) REVELOU QUE (FATOS SOBRE VILAO)... AS



16. ESSE SEMPRE FOI O PROBLEMA

EXEMPLO
MENTIRAS QUE (VILAO) CONTA SAO TAO BOAS, TAO PERSUASIVAS
QUE ELES ENGANAM ATE OS MAIS INTELIGENTES, INCLUINDO EU
MESMO, POIS, EU ME ENGANEI COM ELAS POR ANOS..."






17. A VERDADE

EXEMPLO
"A VERDADE PODE TE CHOCAR: VOCE PRECISA (VERDADE) E NUNCA
(MENTIRA)...(MENTIRA) FAZ COM QUE VOCE (RESULTADOS DA
MENTIRA)..."



18. LOOP PARA A SOLUCAO



18. LOOP PARA A SOLUCAG

EXEMPLO
"AGORA QUE VOCE SABE DO PROBLEMA... QUE O SEU (OBJETIVO)
TEM SIDO ESCONDIDO DE VOCE POR ANOS DEVIDO A ESTES
MITOS...VAMOS COMECAR DIRETO COM AS...



18. LOOP PARA A SOLUCAG

EXEMPLO
(NUMERO) DICAS QUE EU TENHO PRA VOCE HOJE...ESTAS SAO AS
EXATAS MESMAS DICAS E TATICAS QUE MILHARES...



18. LOOP PARA A SOLUCAG

EXEMPLO
DE OUTRAS PESSOAS QUE ATINGIRAM (OBJETIVO) USARAM PARA
OBTER SUCESSO MASSIVO, SUCESSO ESSE QUE VOCE TAMBEM
MERECE E DESEJA...E DE LONGE, A MINHA



18. LOOP PARA A SOLUCAG

EXEMPLO
DICA MAIS IMPORTANTE E (DICA SOBRE O BENEFICIO PRIMARIO DA
SUA PUV)..."



19. A DIGA"PLAGEBO DE "OURO’
(DIGA O QUE EVITAR, APROVEITAR E FAZER)



13. A DICA PLACEBO DE "OUROQ’
(DIGA O QUE EVITAR, APROVEITAR E FAZER)

EXEMPLO
"PRIMEIRO, VOCE COM CERTEZA PRECISA SABER SOBRE (VAGA
DESCRICAO DO QUE EVITAR) QUE VOCE TEM QUE EVITAR SE VOCE
QUISER (OBJETIVO) E ISSO VAI SURPREENDER VOCE...



13. A DICA PLACEBO DE "OUROQ’
(DIGA O QUE EVITAR, APROVEITAR E FAZER)

EXEMPLO
AO INVES DISSO, AQUI O QUE VOCE DEVE FAZER: (ALTERNATIVA
RELACIONADA AO QUE DEVE SER EVITADO)"



20. A TRANSIGAO PARA O SONHO REALIZADO

(OFERTAS 2 ESCOLHA, OFEREGA O CAMINHO MAIS FAGIL, DIGA
QUE JA FEZ TODO O TRABALHO E REVELE O NOME DO PRODUTO



20. A TRANSICAO PARA 0 SONHO REALIZADO

EXEMPLO
OK, ISSO FOI BASTANTE INFORMAGCAO E VOCE TALVEZ NAO TENHA
MUITA CERTEZA POR ONDE COMECAR...



20. A TRANSICAO PARA 0 SONHO REALIZADO

EXEMPLO
E ISSO E NAO E PROBLEMA...ISSO TUDO SIGNIFICA QUE VOCE TEM 2
ESCOLHAS SIMPLES QUE VOCE PODE FAZER AGORA MESMO!



20. A TRANSICAO PARA 0 SONHO REALIZADO

EXEMPLO
1° ESCOLHA: PEGUE TODA ESSA INFORMAGCAO QUE EU PASSEI PRA
VOCE E TENTE FAZER ALGO POR CONTA PROPRIA...



20. A TRANSICAO PARA 0 SONHO REALIZADO

EXEMPLO
E QUEM SABE? DE REPENTE VOCE DA SORTE E, UM DIA, TALVEZ
VOCE VEJA ALGUM PROGRESSO MAIS VAGAROSO...



20. A TRANSICAO PARA 0 SONHO REALIZADO

EXEMPLO
E PROVAVELMENTE VOCE TAMBEM VAI COMETER DIVERSOS ERROS
DOLOROSOS, MAS SIM, VOCE PODE FAZER ISSO...



20. A TRANSICAO PARA 0 SONHO REALIZADO

EXEMPLO
OU VOCE PODE FAZER A ESCOLHA #2, A ESCOLHA MAIS INTELIGENTE
QUE A MAIORIA DAS PESSOAS QUE ESTAO PRONTAS PARA O
SUCESSO COM (OBJETIVO) FAZEM...



20. A TRANSICAO PARA 0 SONHO REALIZADO

EXEMPLO

ESSE E DISPARADO O MAIS RAPIDO, SEGURO E INTELIGENTE

CAMINHO POSSIVEL PARA SE CONQUISTAR (OBJETIVO) SEM
(NEGATIVOS)...



20. A TRANSICAO PARA 0 SONHO REALIZADO

EXEMPLO
POR QUE TENTAR FAZER TUDO ISSO SOZINHO QUANDO EU JA FIZ
TODO TRABALHO PRA VOCE?



20. A TRANSICAO PARA 0 SONHO REALIZADO

EXEMPLO
EU PASSEI ANOS E ANOS PESQUISANDO E DEPOIS DE TODO ESSE
ESFORCO, FINALMENTE CONSEGUI CRIAR ESSA FORMULA PARA VOCE
CONSEGUIR (OBJETIVO)...



20. A TRANSICAO PARA 0 SONHO REALIZADO

EXEMPLO
DA MANEIRA MAIS RAPIDA POSSIVEL... E UM SISTEMA QUE EU TESTEI,
TESTEI E TESTEI COM MILHARES DE HOMENS E MULHERES AO LONGO
DOS ANOS...



20. A TRANSICAO PARA 0 SONHO REALIZADO

EXEMPLO
E AGORA ELE E UM SISTEMA QUE PRATICAMENTE
FUNCIONA TODA VEZ!



20. A TRANSICAO PARA 0 SONHO REALIZADO

EXEMPLO
O MEU SISTEMA SE CHAMA (NOME)






21. APRESENTE SEU PRODUTO

EXEMPLO
“O PROJETO QUE VAI MUDAR SUA VIDA E O NOMADE MILIONARIO”



21. APRESENTE SEU PRODUTO

EXEMPLO 1- PRODUTO DE PERDA DE PESO
A FORMA MAIS FACIL DE CONSEGUIR TER TUDO ISSO E COM A DIETA
QUETOGENICA KETOX30



22. EXPLICANDO 0S GRANDES BENEFICIOS



22. EXPLICANDO OS GRANDES
BENEFICIOS

EXEMPLO
O PROJETO NOMADE MILIONARIO E UM TREINAMENTO QUE VAI TE
ENSINAR COMO APROVEITAR TODAS AS MARAVILHAS QUE O MUNDO
PODE OFERECER ENQUANTO VOCE...



22. EXPLICANDO OS GRANDES
BENEFICIOS

EXEMPLO
ESTA VENDENDO INFOPRODUTOS DIGITAIS NA INTERNET. VOCE VAI
APRENDER A CRIAR UM INFOPRODUTO E COMO AUTOMATIZAR SUAS
VENDAS PARA QUE VOCE POSSA GANHAR...



23. ELIMINE SUAS MAIORES OBJEGOES



23. ELIMINE SUAS MAIORES OBJEGOES

EXEMPLO
E NAO... EU NAO SOU MAIS UM DAQUELES GURUS QUE POUCO FAZ E
MUITO FALA. AO LONGO DA MINHA HISTORIA, JA TIVE MUITO MAIS
RESULTADOS DO QUE A MAIORIA DELES...



23. ELIMINE SUAS MAIORES OBJEGOES

EXEMPLO
MUITA GENTE SABE DISSO, TANTO QUE HA MAIS DE 3 ANOS RECEBO
INUMERAS MENSAGENS PEDINDO PARA QUE EU ENSINASSE A FAZER
O QUE EU FACO.



24. ELIMINE SUAS MAIORES OBJEGOES



24. ELIMINE SUAS MAIORES OBJECOES

EXEMPLO
"ANTES DE EU TE CONTAR O QUE O (PRODUTO/SERVICO) E, PRECISO TE
CONTAR O QUE ELE NAO E, ASSIM VOCE NAO TEM FALSAS ESPERANCAS...
(PRODUTO/SERVICO) NAO E (LISTA DO QUE ELE NAO E)...



24. ELIMINE SUAS MAIORES OBJECOES

EXEMPLO
ESCUTE: VOCE JA OUVIU MENTIRAS DEMAIS! E HORA DE TIRAR AS
BALELAS SOBRE (TOPICO) DE LADO E COMECAR A USAR A VERDADE A
NOSSO FAVOR, COMBINADO?"



25. ELIMINE SUAS MAIORES OBJEGOES



25. ELIMINE SUAS MAIORES OBJEGOES

EXEMPLO
"AGORA, VOCE PODE ACHAR QUE ESTE SISTEMA/FORMULA/METODO QUE
FAZ TUDO ISSO E MUITO MAIS, CUSTA UMA FORTUNA...E,
HONESTAMENTE? REALMENTE DEVERIA CUSTAR. AFINAL...



25. ELIMINE SUAS MAIORES OBJEGOES

EXEMPLO
(PRODUTO) JA AJUDOU X PESSOAS A ATINGIREM TOTAL (SUCESSO NO
OBJETIVO), DA FORMA MAIS RAPIDA JA VISTA. O PRECO, JA VOU TE
DIZER EM UM MOMENTINHO...”






26. ADICIONE BONUS (OPCIONAL)

EXEMPLO
ALEM DE TUDO ISSO, AO COMPRAR O NOMADE MILIONARIO, VC GANHA
COMO BONUS O MODULO TECNICA DE ESPIONAGEM 3.0...



26. ADICIONE BONUS (OPCIONAL)

EXEMPLO
QUE VAI TE AJUDAR A DESCOBRIR AS MELHORES ESTRATEGIAS USADAS
PELOS MELHORES DIGITAL MARKETERS DO MUNDO.






21. NOVO SPOILER DO PREGO FALSO

EXEMPLO
"AGORA VOCE PODE ENTENDER POR QUE (PRODUTO/SERVICO) TEM O
VALOR DE (PRECO FALSO)...E, QUANDO VOCE INCLUI TODOS OS BONUS, O
VALOR DO (PRODUTO/SERVICO) E (PRECO FALSO + VALOR DO BONUS)...



21. NOVO SPOILER DO PREGO FALSO

EXEMPLO
ENTRETANTO, APENAS POR VOCE TER ASSISTIDO ESTA APRESENTACAO
HOJE, EU TENHO UMA PROPOSTA MUITO MELHOR PRA VOCE, ENTAO,
CONTINUE ASSISTINDO POR QUE ELA NAO VAI DURAR MUITO..."



28. VOCE NAO VAI QUERER PERDER ISSO



28. VOCE NAO VAI QUERER PERDER 1SS0

EXEMPLO
AH CLARO, VOCE PODE ESCOLHER CONTINUAR NO
MESMO CAMINHO QUE VOCE ESTA AGORA...



28. VOCE NAO VAI QUERER PERDER 1SS0

EXEMPLO
E ACABAR GASTANDO 10, 20 OU ATE 100 VEZES MAIS DO QUE O
INVESTIMENTO QUE VOCE IRA FAZER HOJE NO (PRODUTO/SERVICO),
POR NAO TOMAR UMA ATITUDE...



28. VOCE NAO VAI QUERER PERDER 1SS0

EXEMPLO
OU, TALVEZ EM (OUTRO CUSTO DE NAO TOMAR ATITUDE)... E DAI
TEM O CUSTO DE (OUTRO CUSTO DE NAO TOMAR ATITUDE)...



28. VOCE NAO VAI QUERER PERDER 1SS0

EXEMPLO

E ISSO NAO E O QUE EU QUERO PRA VOCE. ENTAO, VAMOS

FAZER DISSO TUDO UMA DECISAO MUITO SIMPLES DE SER
TOMADA HOJE, TUDO BEM?"



29. MOTIVO PARA CONDIGAO ESPECIAL



29. MOTIVO PARA CONDIGAO ESPECIAL

EXEMPLO
"EU FRANCAMENTE PODERIA COBRAR EXATAMENTE
QUANTO ISSO VALE, GANHAR MUITO DINHEIRO E TER UMA
QUANTIDADE LIMITADAS DE PESSOAS NO PROGRAMA...



29. MOTIVO PARA CONDIGAO ESPECIAL

EXEMPLO
MAS SINCERAMENTE, SEM NENHUM PAPO FURADO, PREFERI
ENCONTRAR UM EQUILIBRIO ENTRE AS DUAS COISAS...



29. MOTIVO PARA CONDIGAO ESPECIAL

EXEMPLO
COMO POSSO GANHAR COM ISSO E AO MESMO TEMPO IMPACTAR O
MAIOR NUMERO DE PESSOAS? A RESPOSTA E: ENCONTRANDO UM
PRECO ACESSIVEL PARA A GRANDE MAIORIA."






30. REVELE SUA OFERTA IRRESISTIVEL

EXEMPLO
"APENAS NESTA PAGINA, HOJE, O SEU INVESTIMENTO TOTAL NO
(PRODUTO/SERVICO) NAO SERA (PRECO FALSO + VALOR DO
BONUS)... LONGE DISSO!



30. REVELE SUA OFERTA IRRESISTIVEL

EXEMPLO
NAO SERA NEM A METADE DESSE PRECO... NEM MESMO SERA (PRECO
REAL + 25%)! ACREDITE, NAO SERA NEM (PREGCO REAL + 25%)...



30. REVELE SUA OFERTA IRRESISTIVEL

EXEMPLO
SEU INVESTIMENTO TOTAL HOJE, INCLUINDO (PRODUTO/SERVICO),
MAIS TODOS OS BONUS QUE VOCE VE NA TELA AGORA:



30. REVELE SUA OFERTA IRRESISTIVEL

EXEMPLO
APENAS X PARCELA(S) DE (PRECO REAL).






31. GARANTIA

EXEMPLO
NAO DECIDA AGORA... EXPERIMENTE COM RISCO ZERO POR ATE
(DIAS DE GARANTIA)... NA REALIDADE, TIRE VANTAGEM DA MINHA
GARANTIA TRIPLA: (INCLUA IMAGENS AQUI)....



31. GARANTIA

EXEMPLO
TESTE (PRODUTO/SERVICO) POR (TEMPO DA GARANTIA)... SE VOCE
NAO (VER BENEFICIO DO SEU PRODUTO/SERVICO)... OU: SE VOCE
NAO FICAR TOTAL E...



31. GARANTIA

EXEMPLO
USEI NO LIVRO! NAO IMPORTA, EU IRElI TE REEMBOLSAR 100%... SEM
PERGUNTAS, SEM ESTRESSE E SEM RESSENTIMENTO.



32. FAGA UMA CHAMADA PARA AGAD
(CTA #1: CLIQUE)



32. FAGA UMA CHAMADA PARA AGAO (CTA #1: CLIQUE)

EXEMPLO
PARA MUDAR SUA VIDA DE UMA VEZ POR TODAS, BASTA CLICAR NO
BOTAO QUE ESTA LOGO ABAIXO DESSE VIDEO...



32. FAGA UMA CHAMADA PARA AGAO (CTA #1: CLIQUE)

EXEMPLO
DEPOIS DISSO, VOCE NUNCA MAIS SERA O MESMO.






33. CRIE O SEU "EU" DO FUTURO

EXEMPLO
"PENSE ASSIM: A VIDA E MUITO CURTA E VOCE JA ESTA A MUITO
TEMPO SOFRENDO TENTANDO CONSEGUIR SEM SUCESSO
(OBJETIVO)...E SAIBA QUE HA BASTANTE DOR...



33. GRIE O SEU "EU" DO FUTURO

EXEMPLO
SOFRIMENTO E ANGUSTIA SE VOCE NAO DECIDIR E TOMAR UMA
ATITUDE HOJE...IMAGINE O SENTIMENTO DE FINALMENTE TER
ACHADO A RESPOSTA QUE VOCE...



33. CRIE O SEU "EU" DO FUTURO

EXEMPLO
TANTO PROCUROU NA MEDIDA QUE VOCE VAI DANDO CADA PASSO
EM DIRECAO A SUA LIBERDADE (OBJETIVO)..."






34. DE UM LEMBRETE

EXEMPLO
AGORA QUE VOCE ESTA PRESTES A SE TORNAR UM NOMADE
MILIONARIO, CHEGOU A HORA DE RECEBER SUAS
CONGRATULAGCOES. NAO SAO TODAS AS PESSOAS...



34. DE UM LEMBRETE

EXEMPLO
QUE CHEGAM ATE AQUI. SAIBA QUE ESSE SERA UM DIA ESPECIAL
NA SUA VIDA.






39. TAPA NAS COSTAS

EXEMPLO
ALEM DE TODAS AS CONQUISTAS QUE VOCE JA TEVE ATE AQUI,
ESTA E UMA DE SUAS MAIORES. VARIAS OUTRAS PESSOAS
CHEGARAM ATE ESSE MOMENTO E INFELIZMENTE...



39. TAPA NAS COSTAS

EXEMPLO
PERDERAM A OPORTUNIDADE DE TRANSFORMAR SUAS VIDAS. ESSA
E A ULTIMA CHANCE QUE ELAS VAO TER DE SE TORNAREM LIVRES
DE VERDADE.






36. ESCLARECENDO A ENTREGA

EXEMPLO
AGORA QUE VOCE TOMOU SUA DECISAO, A UNICA COISA QUE TEM QUE
FAZER E ESPERAR OS DADOS DE ACESSO CHEGAREM NO SEU EMAIL.
COM ELE, ATRAVES DESSA PAGINA (MOSTRAR TELA DE LOGIN DO...



36. ESCLARECENDO A ENTREGA

EXEMPLO
CURSO NO SLIDE) VOCE PODERA ACESSAR O MATERIAL NA SUA AREA
DE MEMBROS!



37. FAGA A OFERTA (CTA # 2: LOGICA)

(REAFIRMAR 0S BENEFICIOS, LEMBRE-0 DE QUE NAO
PODEM PERDER, DIGA-LHES O QUE FAZER A SEGUIR)



31. FAGA A OFERTA (CTA # 2: GANHO)
(REAFIRMAR OS BENEFICIOS, ADOGAR O NEGOCIO COM
UM BONUS, DIZER A ELES O QUE FAZER A SEGUIR)

EXEMPLO
VOCE VIU OS RESULTADOS. E INEGAVEL QUE ISSO SIMPLESMENTE
FUNCIONA! E, NAO IMPORTA O QUE ACONTECA...



31. FAGA A OFERTA (CTA # 2: GANHO)
(REAFIRMAR OS BENEFICIOS, ADOGAR O NEGOCIO COM
UM BONUS, DIZER A ELES O QUE FAZER A SEGUIR)

EXEMPLO
SEU INVESTIMENTO ESTA TOTALMENTE GARANTIDO! AGORA E
HORA DE DAR O PROXIMO PASSO...



31. FAGA A OFERTA (CTA # 2: GANHO)
(REAFIRMAR OS BENEFICIOS, ADOGAR O NEGOCIO COM
UM BONUS, DIZER A ELES O QUE FAZER A SEGUIR)

CLIQUE NO BOTAO ABAIXO E VAMOS COMECAR AGORA MESMO...



38. FACA UM AVISO

(INJETAR ESCASSEZ, PRAZO, LEMBRA-LOS DO CUSTO
DE NAO AGIR, ETC.)



38. FAGA UM AVISO
(Injetar escassez, prazo, lembra-los do custo de nao agir, etc.)

EXEMPLO - OPCAO 1

‘A COISA MAIS IDIOTA QUE VEJO AS PESSOAS FAZENDO E POSTAR NAS REDES
SOCIAIS QUANDO NINGUEM ESTA ASSISTIDO. COM O SPYMASTER 5000...



38. FAGA UM AVISO
(Injetar escassez, prazo, lembra-los do custo de nao agir, etc.)

EXEMPLO - OPCAO 1

E IMPOSSIVEL COMETER AQUELE ERRO DE NOVATO. VOCE REALMENTE NAO
PODE SE DAR AO LUXO DE COMERCIALIZAR ONLINE SEM ESTA FERRAMENTA...”



38. FAGA UM AVISO
(Injetar escassez, prazo, lembra-los do custo de nao agir, etc.)

EXEMPLO - OPCAO 2

AVISO, OS SUPRIMENTOS SAO MUITO LIMITADOS E MILHARES ESTAO SENDO
REIVINDICADOS TODOS OS DIAS, ENTAO NAO ESPERE ...



38. FAGA UM AVISO
(Injetar escassez, prazo, lembra-los do custo de nao agir, etc.)

EXEMPLO - OPCAO 3

ESSES BONUS NAO DURARAO MUITO, ENTAO, PARA GARANTIR QUE VOCE
RECEBA [NOME PREMIUM] GRATUITAMENTE, VOCE PRECISA FAZER O PEDIDO
AGORA ..



39. PRECO IRRISORIO

(MATE A OBJEGAO DO PREGO RESSALTANDO O VALOR
DO SEU PRODUTO)



39. PRECO IRRISORIO
(Mate a objecao do preco ressaltando o valor do seu produto)

EXEMPLO

R$ 197,00 NAS CONDICOES DE HOJE E O MAXIMO QUE VOCE TERA QUE
REEMBOLSAR PARA CONSEGUIR DE UMA VEZ POR TODAS SEDUZIR MULHERES
LINDAS...



39. PRECO IRRISORIO
(Mate a objecao do preco ressaltando o valor do seu produto)

EXEMPLO

QUE ATE ENTAO, SO DAO BOLA PARA OS CARAS MAIS
DESCOLADOS. VAMOS LA, ISSO SAO 4 PI1ZZAS POR MES...



39. PRECO IRRISORIO
(Mate a objecao do preco ressaltando o valor do seu produto)

EXEMPLO

E MENOS DO QUE VOCE TALVEZ GASTA EM UM MES NA MESA COM SEUS
AMIGOS, E PARA QUE?



39. PRECO IRRISORIO
(Mate a objecao do preco ressaltando o valor do seu produto)

EXEMPLO

CONTINUAR COMO O CARA QUE SEUS AMIGOS NAO RESPEITA POR NAO
CONSEGUIR FICAR COM MULHERES BONITAS.



39. PRECO IRRISORIO
(Mate a objecao do preco ressaltando o valor do seu produto)

EXEMPLO

SAO R$ 0,53 CENTAVOS POR DIA! ISSO NO FIM DAS CONTAS TE CUSTARA
MENOS DO QUE O QUE VOCE ACABARA GASTANDO...



39. PRECO IRRISORIO
(Mate a objecao do preco ressaltando o valor do seu produto)

EXEMPLO

COM AS CAMISINHAS QUE TERA DE COMPRAR DEPOIS QUE COMECAR A
APLICAR AS TECNICAS DESSE PROGRAMA.



40. FACA A ULTIMA OFERTA (CTA #3:
MEDO)

(UTLIMA CHANCE, FOMO, LEMBRETE FINAL, ETC)



40. ULTIMA OFERTA (CTA #3: MEDO)
(Ultima chance, FOMO, Lembre Final, Etc)

EXEMPLO

AGORA QUE NAO EXISTE MAIS POSSIBILIDADE DE VOCE NAO QUERER FAZER
PARTE DO PROJETO, PARA EMBARCAR NESSA, BASTA CLICAR NO BOTAO
ABAIXO DESSE VIDEO.



41. ELIMINE TODAS AS OBJECOES QUE
SOBRARAM



41. ELIMINE TODAS AS OBJEGOES QUE SOBRARAM

EXEMPLO

A PARTIR DE AGORA VOCE TEM 3 OPCOES A PRIMEIRA E SAIR DESSA PAGINA E
ESQUECER TUDO QUE EU DISSE, CONTINUAR FAZENDO AS MESMAS COISAS
ESPERANDO TER RESULTADOS DIFERENTES...



41. ELIMINE TODAS AS OBJEGOES QUE SOBRARAM

EXEMPLO

A SEGUNDA COISA E SAIR DESSA PAGINA E TENTAR FAZER TUDO QUE TE
MOSTREI SOZINHO. ERRANDO, PERDENDO SEU TEMPO E DINHEIRO ATE
DESCOBRIR AQUILO QUE FUNCIONA.



41. ELIMINE TODAS AS OBJEGOES QUE SOBRARAM

EXEMPLO

A TERCEIRA.. OPCAO E ACEITAR ESSA OPORTUNIDADE E SE JUNTAR AO TIME
DE PESSOAS QUE PODEM TER O ESTILO DE VIDA QUE QUISEREM, PORQUE
TOMARAM A ACAO CERTA E APRENDERAM COM QUEM JA TEM RESULTADOS.



42. PROVA SOCIAL (OPGIONAL)

(FECHE COM HISTORIAS / TESTEMUNHOS DE CLIENTES, INTERCALE AO LONGO
DO VIDEO E INCLUA NA PAGINA)



42. PROVA SOCIAL

[ESTA SECAO E OPCIONAL E SO DEVE SER USADA SE VOCE PLANEJA ENCERRAR
SEU VIDEO COM UMA SERIE DE DEPOIMENTOS OU HISTORIAS DE CLIENTES]



QUANTO TEMPO DEVE TER MEU VIDEO?

1 AS MINUTOS

Videos de estilo explicativo projetados para converter avaliacoes, demonstracoes, leads e
vendas de baixo custo. (Normalmente, aproveite apenas as etapas 1,2,3.,4,5, 21, 22, 32, 33, 36,
37,38, 39, 40, 41 e 42 )

12 A 50 MINUTOS

Cartas de vendas de video completas destinadas a fechar uma venda intermediaria

30 A 90 MINUTOS

Webinars e demonstracoes sob demanda projetados para fazer uma venda consultiva
baseada em conteudo.



REGRA FINAL

Se o video for superior a 25 minutos, certifique-se
de Fazer o primeiro CTA (passo 32) vir antes dos 25
Mminutos.



